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Der Mitbewerber-Ansatz
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Der Zielgruppen-Ansatz
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Der BWL-Ansatz

Kosten+Gewinn Anzahl * Preis
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Der BWL-Ansatz
Kosten+Gewinn Anzahl * Preis

Beispiel:
Ein Kurs soll 79 Euro kosten. 

Monatliche Kosten (Raum-Miete, Kfz, Tools) = 1000 Euro
Unternehmerlohn = 1500 Euro
Summe: 2500 Euro

2500 / 79 = 32 x Kurs verkaufen
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Blue Ocean & Red Ocean
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Der Bauchgefühl-Ansatz
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Der Kundenbrille-Ansatz
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Price tells a story

Dein Preis erzählt eine Geschichte.
Welche Geschichte möchtest Du erzählen?
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Positionierung & Preise

Quelle: Martina Fuchs, Digital Expert Branding, S. 32
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Nicht jeder kann sofort ...
… ins Premium-Segment!
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Tipp: Poker nicht zu hoch!
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Tipp: Sei kein Billiger Jakob!
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Aufgaben
❏ Kennst Du die Preise Deiner Mitbewerber? 

Recherchiere systematisch und erstelle eine Tabelle.
❏ Berechne, wie viele Kurse, wie viele Beratungen Du 

verkaufen musst, um Deine Kosten zu decken.
❏ Dokumentiere für Dich, warum Du Deine Preise in 

welcher Höhe festgesetzt hast.
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